YONETIM SUNUMU

Lezzet Ortaklan

Marketten Gelse Satis Ortakhgi Programi

Her satista %15'lik bir ortakhik payi ayrilir. Ortak bu payi nasil bdlecegine
kendisi karar verir — bir kismini kendi komisyonu, bir kismini takipgisine

verecegi indirim olarak kullanir.

Satis olmadan maliyet olusmaz. Toplam higbir satista %15'i asmaz.
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BOLUM 1

Yonetici Ozeti

Programin ne oldugu, ne kazandirdigi ve neye mal oldugu — tek sayfada.

Model nasil igliyor?

Ortak basvurur Payini béler igerik retir Satis olur Komisyon
> > >
Gida ve yasam igerigi treten %15'in ne kadari komisyon, Kendi kodu ve linkiyle, kendi Takipgi indirimle alir, satis 21 glin onay sonrasi ayin
influencer'lar ne kadari indirim — kendi tarzinda ortaga yazilir 15'inde 6denir
seger

Bir satis Marketten Gelse'ye ne kadara mal oluyor?

@ Ortaga komisyon @ Takipgiye indirim Marketten Gelse'de kalan

%10 %5 Sepet tutarinin %85'i

Toplam her zaman %15'tir; icindeki béliinme degisir. Yukaridaki 6rnekte ortak payinin %10'unu komisyon, %5'ini indirim olarak kullanmayi se¢mis. Baska bir

ortak %8 komisyon + %7 indirim segebilir — Marketten Gelse'nin maliyeti iki durumda da aynidir. Toptan ve kahve grubunda toplam pay %8'dir.

Yonetimin bilmesi gereken 6 madde

#

Madde Aciklama
Risk yok, ddeme performansa bagh Reklam butgesinden farkli olarak pesin harcama yok. Satis gergeklesmezse hicbir maliyet dogmaz.

Ortak payi nasll bélerse bolstin toplam degismez. Bu, biitgelemeyi tek bir sayiya indirger — kademe,

Maliyet her satista sabit: %15
v 13 o carpan veya istisna hesabi yok.

Kimi ortak yiiksek komisyon ister, kimi kitlesine biytk indirim vermek ister. Segimi kendisine birakmak,
Payi ortak boler hem daha ¢ok ortagi programa geker hem de her ortagin kendi kitlesine en uygun teklifi kurmasini
saglar. Tiirkiye'de hicbir program bunu yapmiyor.

Site geneli indirim Kaldirildi indirim Ifod.u artik yalnizca ortaklara veriliyor. Bu, kodu gergek bir ayricalik haline getiriyor: "Bu fiyati
baska hicbir yerde bulamazsin."

- Komisyon ve indirim yalnizca 750 £ ve Uzeri siparislerde gecerli. Kliglik sepetlerde Ucretsiz kargo ile
Minimum sepet 750 & . o o - . -
komisyon birlikte tasinamaz; bu kural ortagi da sepet blyttmeye yonlendirir.

Migros, A101, CarrefourSA, SOK ve Getir dahil higbir online market zincirinin komisyonlu ortaklik

Tarkiye'de ilk programi yok. Kategoride ilk hareket eden olma imkani var.

Yonetimden beklenen karar: Programin 25-40 ortakla pilot 6l¢ekte baslatiimasi. Sabit maliyet yalnizca Uriin paketi génderimi (~56.000 £, tek
seferlik) ve ortak paneli yaziimidir (~6.500 £/yil). Komisyon tamamen performansa baglidir.



BOLUM 2

Ortaklik Payir ve Dagilimi

Sabit komisyon orani yok. Her satista ayrilan payi ortak kendi kitlesine gére bdler.

Ortak payini nasil boliiyor?

Sadece Link

%15

komisyon
. ]
%0

takipgi indirimi

Sadik kitlesi olan, indirime ihtiyac
duymadan satabilen ortaklar

Dengeli - ONERILEN Orta indirim Agirlikh
%10 %8 %5
(1) o (1)
komisyon komisyon komisyon
. ] C —— I
%5 %7 %10
takipgi indirimi takipgi indirimi takipgi indirimi
Hem kazang hem indirim cazibesi. Cogu indirim vurgusunu artirmak isteyen Yeni kitle kuran, donlisiimi indirimle
ortak icin en verimli nokta ortaklar hizlandirmak isteyen ortaklar
. J

Ortak dagiimini panelinden kendisi secer ve ayda bir kez degistirebilir. Ara degerler de mumkiindir (6r. %12 komisyon + %3 indirim); tek kural toplamin triin
grubunun payini asmamasidir. Marketten Gelse'nin maliyeti hangi dagilim secilirse segilsin aynidir.

Uriin grubuna goére toplam pay

Ortak tek bir indirim orani secer; komisyonu her Uriinde o grubun payindan indirimi diiserek hesaplanir. Toptan ve kahve grubunda marj dar oldugu igin pay

%38'de tutulmus, indirim bu tavani asamaz.

Programin kurallan

Kural

Minimum siparis tutar

Siparis basina komisyon tavani

Dagilim degistirme

Komisyon tabani

Link gecerlilik siresi

Onay (bekleme) siiresi

Bdeme giinii
Minimum 6deme tutari

Kupon birlegtirme

Deger Gerekce
760 & Komisyon yalnizca 750 £ ve Uzeri sepetlerde dogar; indirim kodu da bu tutardan
itibaren gecerlidir. Kiiglik sepetlerde Uicretsiz kargo ile komisyon birlikte taginamaz.
10.000 B Yalnizca u¢ durum korumasi. Bu tavan ancak 100.000 & {izeri tek bir sipariste
’ devreye girer; normal ve toptan satiglarda hic¢ hissedilmez.
Ayda bir kez Ortak payini pénelinden )feniden béler. Sik degisim, gecmis siparislerin hesabini
karistirmasin diye ayda birle sinirlidir.
indirim sonrasi sepet Kargo Ucretsiz oldugu i¢in hesaba dahil edilmez.
15 glin Trendyol ve Amazon'da 24 saat. Ortak igin en goériinlr rekabet avantajimiz.
o1 qil 14 ginliik iade hakki + kargo/iptal tamponu. iade edilen siparisin komisyonu
in
¢ dogmaz.
Her ayin 15'i Onceki ayin onaylanmis hakedisleri banka havalesiyle édenir.
500 £ Altinda kalan bakiye sonraki aya devreder; muhasebe yukinu azaltir.
Yasak Ortak kodu baska higbir kuponla birlikte kullanilamaz.

Kademe yerine statii: Komisyon orani artik satis sayisina gore degismiyor — herkes ilk giinden ayni payi aliyor. Ancak Lezzet Ortagi (1-25

satig) - Aktif Ortak (26-50) - Lezzet Elgisi (51+) basamaklari parasal olmayan ayricaliklar icin korunuyor: Uriin paketinin geyreklik

yenilenmesi, yeni Urtnleri ik deneme hakki, aylik sabit icerik Ucreti ve videolarin reklamda kullanimi icin ek 6deme.



Ortak Paneli - markettengelse.com/ortak-panel

e Pay dagitici — komisyon/indirim dengesini kendi seger o Link tireteci — her Urln igin takip linki
® Anlik takip — tiklama, satis ve ciro e Kazang¢ durumu — bekleyen / onaylanan / 6denen
o Kupon performansi — kodu kag kisi kullandi o Haftalik triin listesi — yalnizca stoktaki trtinler
o ligerik kiti — gorseller ve hazir metinler o Odeme gecmisi — hakedisler ve dekontlar
BOLUM 3
Ornek Senaryo

Farkl dagiim secen iki ortak ve tek tek sepet hesaplari.

Ayse - 12.000 takipcili yemek icerik Ureticisi - Eskisehir

Kitlesi sadik ve etkilesimi ylksek. Panelinden %10 komisyon + %5 indirim dagilimini segti — takipgilerini indirimle degil icerikle ikna
edebildigini disuniyor. Ortalama sepeti 1.200 %, yani tum siparisleri 750 £ esiginin Gzerinde.

Komisyonu (%10) Takipgci indirimi
1. ay 14 16.800 £ 1.680 & 884
2. ay 16 19.200 £ 1.920 1.011%
3.ay 22 26.400 £ 2.640 1.389 %
3 ay toplami 62.400 & 6.240 & 3.284 %

Burak - 4.500 takipcili yeni yemek hesabi - Adana

Kitlesi henlz kiiclk ve gliven kurma asamasinda. %5 komisyon + %10 indirim dagilimini se¢ti — daha yuksek indirimin ilk satiglari
hizlandiracagini distnuyor. Ayni 3 ayda 40 satis yapti, ortalama sepeti 1.100 ©.

3 ay toplami Komisyonu (%5) Takipgci indirimi

Burak 40 44.000 £ 2.200 & 4.889 %

iki ortagin Marketten Gelse'ye maliyeti ayni orandadir: Ayse 62.400 % ciro Uretti, toplam maliyeti 9.524 £. Burak 44.000 % ciro Uretti, toplam
maliyeti 7.089 £. Her ikisinde de oran %15. Dagilimi ortagin segmesi, Marketten Gelse'nin bitcesini higbir sekilde etkilemiyor — yalnizca
ortagin kendi kitlesine en uygun teklifi kurmasini sagliyor.

Sepet 6rnekleri

Asagidaki hesaplar, ortagin %10 komisyon + %5 indirim dagilimini sectigi varsayimiyla yapilmistir.

Ornek 1 — Esigin altinda kalan sepet

Uriin Fiyat

Pfanner Maracuja 1 Lt 179,90 £
Lorenz Chipsletten Tuzlu 100 gr 104,90 £
Hasan Efendi Cold Brew Hazelnut 190 ml 84,90 %
Fellas Protein Bar Double Kakao 32 gr 59,90 ¢
Sepet toplami 429,60 &
750 © esiginin altinda — kod kullanilamaz, komisyon dogmaz 0%

Bu kural ortagi dogal olarak cok kalemli sepet kurmaya yonlendirir — tekil Urlin yerine "rutin" ve "paket" igerigi Gretmesini tesvik eder.



Ornek 2 — Tipik sepet: "Soguk Kahve Rutini"

Starbucks Frappuccino Vanilla 250 ml - Caramel 250 ml 339,80 £
Starbucks Caramel Macchiato 220 ml - Latte 220 ml 339,80
Hasan Efendi Cold Brew Hazelnut 190 ml 84,90 ¢
5 To Go ltalian Sparkling Espresso 250 ml 109,90 £
Tchibo Gold Selection Kavanoz 100 gr 269,90 ©
Sepet toplami 1.144,30 &
Ortagin sectigi %5 indirim -57,22 %
Takipginin 6dedigi 1.087,08 &
Ortagin komisyonu (%10) 109 &

Ornek 3 — Bilyiik toptan siparis (kafe, biife, ofis alicilari)

Toptan paket siparisi (coklu kalem) 40.000,00 £
Toptan grubunda ortagin sectigi %5 indirim -2.000,00 £
Miisterinin 6dedigi 38.000,00 &
Ortagin komisyonu (%3 — toptan payi %8 - indirim %5) 1.140%
10.000 % tavani devrede mi? Hayir — ¢ok uzaginda

Kitlesinde isletme sahibi bulunan ortaklar tek satista dort haneli komisyon kazanabilir. Tavan yalnizca 100.000 % {izeri tek siparislerde devreye girer.

BOLUM 4

Ortaga Gosterilecek Tanitim

Asagidaki kart ve metinler influencer'a oldugu gibi iletilecek materyaldir.

%15'lik payi sen bol.
Ne kadari senin, ne kadari takipcinin — sen karar ver.

Sitede indirim yok; tek indirim senin kodunda.
Turkiye'nin 81 iline Ucretsiz kargo.

Ne kazanirsin Detay

Her satista %15 pay ayrilir. istersen %15'i komisyon olarak alirsin, istersen %10 komisyon + %5

Payini sen bol Lo - A . o
indirim, istersen %5 komisyon + %10 indirim — panelden sen segersin, ayda bir degistirebilirsin.

Segctigin indirimi yalnizca senin kodun veriyor. Sitede bagka indirim yayinlanmiyor — kodun gergekten

Kendi kodun sana 6zel.

Kendi panelin Linklerini oradan alirsin, satisini ve kazancini anlik izlersin.
Ucretsiz iriin paketi Denemedigin bir Urlind tanitmani istemiyoruz.

Odeme Her ayin 15'inde banka hesabina. Minimum 500 £.

Kosul Komisyon ve indirim 750 & ve lizeri siparislerde gegcerlidir.

Neden biz? Amazon Tirkiye market kategorisinde %1 &dlyor ve linki 24 saat sonra 6liyor; Trendyol ile Hepsiburada 10.000 takipci sarti ariyor. Bizde
takipgci alt siniri yok, link 15 giin gecerli, satisini panelinden anlik izliyorsun — ve payini nasil bolecegine sen karar veriyorsun.
. J

Davet mesaiji



Merhaba [isim],
[Hangi icerigi — or. "gecen hafta paylastigin kahvalti sofrasi videonu"] izledim, [neden begendigine dair tek somut ciimle].

Ben Marketten Gelse'den [Ad]. Pfanner, Lorenz, Starbucks, Nutella, Beyoglu Cikolata gibi ithal markalar Tirkiye'nin her yerine Ucretsiz kargoyla
gonderiyoruz.

Lezzet Ortaklari adinda yeni bir programa basliyoruz ve seni davet etmek istiyorum. Farkimiz su:

« Her satista sana %15'lik bir pay ayiriyoruz ve bu payi nasil kullanacagina sen karar veriyorsun. Tamamini komisyon olarak alabilirsin; ya da bir
kismini takipgilerine indirim olarak verip satisi hizlandirabilirsin. Ornegdin %10 komisyon + %5 indirim, ya da %8 komisyon + %7 indirim.

« Sitemizde artik indirim kuponu yayinlamiyoruz — indirimi yalnizca ortaklarimizin kodu veriyor. Kodun gergekten sana 6zel.

» Kendi ortak panelin oluyor — linklerini oradan aliyor, satiglarini anlik takip ediyorsun

« Linkin 15 giin gecerli — Trendyol ve Amazon'da bu sire yalnizca 24 saat

« Takipgi alt siminnmiz yok

+ Odemeler her ayin 15'inde banka hesabina yatiyor

« Baglarken licretsiz bir uriin paketi gdnderiyoruz

Turkiye'nin 81 iline teslimat yaptigimiz i¢in nerede olursan ol takipgilerinin tamami siparis verebiliyor.

ilgini cekerse detaylari ve panelden bir gériintti géndereyim mi?

[Ad] - Marketten Gelse - [telefon] - [e-posta]

Takip mesaji — 3-5 giin sonra, yanit gelmezse

Merhaba [isim], gecen hafta yazmistim — Lezzet Ortaklari programimiz igin.

Kisaca: her satista %15'lik bir pay ayiriyoruz ve bu payin ne kadarini komisyon, ne kadarini takipgine indirim olarak kullanacagina sen karar veriyorsun.
Satiglarini izleyebilece@in kendi panelin ve baslangigta Ucretsiz Uriin paketi de var.

iigilenmiyorsan hig sorun degil, rahatsiz etmeyeyim. Sadece gézden kagmis olabilir diye bir kez daha yazdim.
[Ad] - Marketten Gelse
Tek takip mesaji yanit oranini belirgin sekilde artirir. ikinci bir takip mesaji atimaz.
Hos geldin mesaji — kabul eden ortaga
Aramiza hos geldin [isim]!
Panel girisin hazir: markettengelse.com/ortak-panel - Kullanici adin: [e-posta] - Gegici sifren: [sifre]

ilk yapman gereken: panelde "Payimi B6l" bolimiine gir ve %15'lik payini nasil kullanmak istedigini se¢. Tamamini komisyon olarak alabilir, ya da bir
kismini takipgilerine indirim olarak ayirabilirsin. Secimini ayda bir degistirebilirsin — ilk ay i¢in dnerimiz %10 komisyon + %5 indirim.

Panelde ayrica link Ureteci, anlik satis takibi, kazan¢ durumu, haftalik stok listesi ve igerik kiti seni bekliyor.

Kodun: [KOD] — sitemizde bagska indirim yayinlamadigimiz igin bu kod gercekten sana 6zel; igeriklerinde bunu rahatlikla séyleyebilirsin. Kod ve
komisyon 750 & ve lizeri sipariglerde gegerli.

Uriin paketin [tarih] tarihinde kargoya veriliyor. Elinde denemeden paylasim yapmana gerek yok, acelemiz yok.
Tek ricamiz: paylasimlarinda "Reklam" veya "Tanitim" ibaresi ve @markettengelse etiketi bulunsun. Bu yasal bir zorunluluk ve ikimizi de koruyor.
Aklina takilan her seyi bana yazabilirsin, 24 saat icinde déntiyorum.

[Ad] - Marketten Gelse

BOLUM 5

Ortaklarin Soracagi Sorular



Basvuru sayfasinda ve hos geldin e-postasinda kullanilacak hazir cevaplar.

"Payi sen bol" tam olarak ne demek?
Hangi dagihmi segmeliyim?
Secimimi degistirebilir miyim?

Her iiriinde pay ayni mi?

Kag takipgim olmali?
Kodum gergekten 6zel mi?
Neden 750 £ minimum var?

Tek sipariste en fazla ne kazanabilirim?

Takip¢im kodu kullanmazsa komisyon alir
miyim?

Ne zaman 6deme alirrm?
Siparis iade edilirse ne olur?
Paylasimda ne yazmam gerekiyor?

Fatura kesmem gerekiyor mu?
Kendi siparisime komisyon alir miyim?

Kodumu indirim sitelerine koyabilir miyim?

Rakip markalarla da ¢alisabilir miyim?

BOLUM 6

Fikirler ve Oneriler

Her satista sana %15'lik bir pay ayrilir. Bu payin tamamini komisyon olarak alabilirsin, ya da bir kismini takipcilerine
indirim olarak verebilirsin. Ornegin %10 komisyon + %5 indirim, veya %8 komisyon + %7 indirim. Secimi panelinden
yaparsin.

Kitlen sana gliveniyorsa ve indirimsiz de satabiliyorsan komisyon agirlikli seg. Yeni bir kitle kuruyorsan veya takipgilerin

fiyata duyarliysa indirimi artir — indirim satin alma kararini hizlandirrr. ilk ay igin nerimiz %10 komisyon + %5 indirim.
Evet, ayda bir kez. Degisiklik yalnizca sonraki siparisleri etkiler; gecmis satislarin kazanci degismez.

Hayir. Gikolata, atistirmalik, icecek gibi ana gruplarda pay %15; ev ve kisisel bakimda %13; toptan paketler ve kahvede
%8. Indirimdeki trtinler, cakmak/aksesuar ve yetiskin triinleri kapsam disidir. Panelindeki haftalik listede her tirtintin
payi yazar.

Alt sinir yok. Trendyol ve Hepsiburada 10.000 takipgi sarti koyuyor; biz nano hesaplarla da galisiyoruz. Baktigimiz sey
takipci sayisi degil, etkilesimin ve kitlenin bize uygunlugu.

Evet. Marketten Gelse site genelinde indirim kuponu yayinlamiyor. indirimi yalnizca Lezzet Ortaklar'nin kodlar veriyor —
takipcin bu fiyati bagka higbir kanaldan alamaz.

Tum sipariglerde kargo Ucretsiz. Kiigiik sepetlerde kargo ve komisyon birlikte tasinamiyor. 750 £ esigi hem indirim hem
komisyon icin gegerli; altindaki siparislerde kod ¢alismaz.

Siparis basina komisyon tavani 10.000 &. Bu tavan ancak 100.000 % tizeri tek bir sipariste devreye girer; toptan alicilarla
calissan bile pratikte karsilasmazsin.

Evet. Linkine tikladiysa 15 giin boyunca yaptigi aligveris sana yazilir. Kod ise linke tiklamadan (Story, Reels) gelen
satiglan yakalamak igin var. ikisi birden kullanilirsa satis tek kez sayilir.

Siparis teslim edilir — 21 giin iade siresi dolar — komisyon panelde onaylanir — takip eden ayin 15'inde banka
hesabina 6denir. Toplamin 500 £'yi gegmesi gerekir.

O siparisin komisyonu iptal olur ve panelde "iptal" olarak gériinir. Odeme ¢oktan yapilmigsa bir sonraki hakedisinden
dusulur.

"Reklam" veya "Tanitim" ibaresi + @markettengelse etiketi. Ekran kaydiriimadan gériinmeli ve birden fazla kare

varsa her karede olmali. "#isbirligi" yasal olarak yeterli degil. Etiketi olmayan paylasimdan komisyon dogmaz.

Sirketi olan ortaklar fatura keser. Vergi mukellefiyeti olmayan ortaklar icin gider pusulasi diizenliyoruz ve yasal stopaji biz
uyguluyoruz.

Hayir. Kendi adina, birinci derece yakinlarin veya sirketin adina verilen siparigler komisyon tretmez.

Hayir. Kupon, indirim veya cashback sitelerinde yayinlanan kodlar iptal edilir ve ortaklik sonlandirilir. Kodun degeri
yalnizca senin kitlende olmasindan geliyor.

Evet. Tam miinhasirlik istemiyoruz. Yalnizca lcretli kampanya dénemlerinde rakip online market tanitimi yapilmamasini
rica ediyoruz.

Program yulrirken uygulanabilecek gelistirmeler. Bu bolim ortaklara génderilmez.

Varsayilani dogru kur

degistirir.

Kademeli indirim — sepeti biyiitir

indirim yerine hediye {iriin

Dagilim verisi, ortagi tanimanin en ucuz yolu

Bir ortagin sectigi dagiim, kitlesi hakkinda anket yapmadan bilgi verir. Komisyon agirlikli secenler glicli ve sadik kitleye sahiptir — bunlara
igerik ticreti ve reklam is birligi teklif edilmelidir. indirim agirlikh segenler fiyata duyarl kitleye sahiptir — bunlar yeni miisteri kazanimi igin
degerlidir. Panelde bu ayrim aylik raporlanmali.

Yeni ortak panele ilk girdiginde bir dagilim segmek zorunda kalmasin; %10 komisyon + %5 indirim varsayilan olarak atansin. Davranissal
olarak ¢ogu kullanici varsayilani degistirmez ve bu, hem ortak kazanci hem déntsim agisindan dengeli noktadir. Degistirmek isteyen zaten

Ortagin sectigi indirim sabit yerine sepet tutarina gére artabilir: 750 £'de yarisi - 1.500 $'de tamami - 2.500 £'de +%2. Musteriyi esik atlamaya
iter, ortalama sepeti yukari ceker. Toplam pay tavani yine %15'te kalir.

Ortak, payinin indirim kismini "1.500 & lizeri siparise hediye liriin" olarak da kullanabilir. Hediyenin maliyeti satis fiyati degil tiriin maliyeti
oldugu icin ytku indirimden diusUktir, algisal degeri ise genelde daha yuksektir. Ayrica yeni Griin denetmenin en ucuz yoludur.



Yeni miisteride pay, tekrar miisteride yarisi
ik kez siparis veren takipcide tam pay (%15), ayni kisinin ikinci ve sonraki siparislerinde %7,5. Zaten geri gelecek miisteriye tam pay 6denmesini
engeller. Sektdrde yaygin uygulama; Ocado mevcut misteriye yalnizca ilk bes siparise kadar ddeme yapiyor.

Kampanya dénemi ¢arpani
Yilin belirli 3—-4 haftasinda (okula dénus, yilbasi, Ramazan) pay gegici olarak %18-20'ye cikarilir. BUtcesi bastan sinirli ve planlanabilir oldugu igin
risksizdir; ortaklar o dénemde yogdun igerik Uretmeye tesvik eder.

Uriin bazh hizlandirici — ortakhigi envanter aracina gevir
Stok fazlasi, son kullanma tarihi yaklasan veya yeni giren Urlinlerde pay gegici olarak +%2. Ortaklar panelde "bu hafta ekstra kazandiran Grinler"
listesini gorir. Boylece program yalnizca satis kanali degil, envanter yénetim araci haline gelir.

Kod sizintisina karsi li¢ 6nlem

Kodun degeri munhasirigindan geliyor; kupon sitelerine diiserse hem marj hem ortagin motivasyonu zarar goériir. Gerekli 6nlemler: kullanici
basina tek kullanim - ceyreklik kod rotasyonu - aylik sizinti taramasi (kod adi + "indirim kodu" aramasi). S6zlesmede yayin yasagi ve fesih
maddesi zaten var.

Aylik takip edilecek li¢ sayi
Metrik Hedef Neden

— ) Kodu kullananlarin kagi ilk kez aliyor? Diislikse mevcut musteriye pay ddeniyor demektir —
Yeni miisteri orani %60+ ) o
modelin en biylk sizinti noktasi budur.

Ortaklarin hangi dagilimi sectigi ve hangisinin daha cok satis irettigi. ikinci ceyrekte varsayilan

Dagilim tercihi kirthmi M . .
buna gore glincellenir.

Efektif maliyet orani < %15 (indirim + komisyon) / ortaklik cirosu. Asiliyorsa kategori paylarinda diizeltme gerekir.

Sirada ne var?

Ay 1-3: Varsayilan dagiimla (%10 komisyon + %5 indirim) baslat, 25-40 ortakla pilot yap.

Ay 4: Ug sayy1 6lc. Dagiim tercihlerine gére ortaklari iki segmente ayir ve farkl iletisim kur.

Ay 6: Kademeli indirimi ve hediye Uriin segenegini panele ekle.

Ay 9-12: Uriin bazli hizlandiricy1 envanter yénetimiyle birlestir; komisyon agirlikli segen ortaklara reklam is birligi ac.

Marketten Gelse - Lezzet Ortaklari - 13 Agustos 2026 - AR Dijital Ordu
Program sartlari ve pay oranlari 14 giin 6nceden bildirilerek glincellenebilir; degisiklik dnceden yapilmis satislar etkilemez. Kategori paylari brit marj verisiyle nihai halini alacaktir.

Ornek senaryolardaki satis adetleri ve sepet tutarlar temsilidir.



